Regulamin Programu Sprzedazy Premiowej

“Szkolenie FortiGate FED Essentials dla Nowych Klientow”

§1. Postanowienia ogolne

Niniejszy Regulamin Programu Sprzedazy Premiowej - “Szkolenie FortiGate FED
Essentials lub Advanced dla Nowych Klientow", dalej zwanym Regulaminem, okresla
zasady uczestnictwa w Programie Sprzedazy Premiowej organizowanej przez
przedsiebiorstwo VIDA Andrzej Tarasek.

Organizatorem Programu Sprzedazy Premiowej jest VIDA Andrzej Tarasek z siedzibg w
Katowicach przy ul. Gatczynskiego 18, NIP: 6511541295, zwany dalej Organizatorem.
Okreslony w Regulaminie Program Sprzedazy Premiowej jest kierowany wytacznie do
0s0b prawnych, jednostek organizacyjnych posiadajacych osobowos¢ prawnag,
spetniajgcych warunki okreSlone w §3. Warunki uczestnictwa w Programie Sprzedazy
Premiowe;j.

Regulamin zawiera wszystkie warunki uczestnictwa w Programie Sprzedazy Premiowe;.
Regulamin wigze Uczestnika od chwili przystapienia do Programu Sprzedazy Premiowe;j.
Program Sprzedazy Premiowej trwa od dnia 13 marca 2023 r. do 31 grudnia 2023 .
wytacznie na terytorium Rzeczpospolitej Polskiej.

Za date przystapienia do Programu Sprzedazy Premiowej przyjmuje sie date rejestracji w

Serwisie.

§2. Definicje

Wprowadza sie na uzytek Regulaminu nastepujace definicje:

Zakup rozwiazania zapory sieciowej FortiGate

Nagroda

Voucher na uczestnictwo w Szkoleniu Forti
Effective Day w 2023 r. organizowanym przez
Organizatora na poziomie Essentials lub
Advanced dla Nowych Klientow. Wartos¢
Szkolenia to 1490 zt netto w terminach
wskazanych na stronie internetowej:

https:/www.vida.pl/szkolenie-stacjonarne-for
tigate/

Uczestnik, czyli Nowy Klient

Organizacja lub przedsiebiorstwo (osoby



https://www.vida.pl/szkolenie-stacjonarne-fortigate/
https://www.vida.pl/szkolenie-stacjonarne-fortigate/

prawne i jednostki organizacyjne
nieposiadajgce osobowosci prawnej),
reprezentowane przez osoby fizyczne,
posiadajace petng zdolnosc do czynnosci
prawnych (dalej rowniez oddzielnie:
JUczestnik” lub tacznie: ,Uczestnicy”), z ktora
nigdy VIDA Andrzej Tarasek nie
wspotpracowata i, ktora jednoczesnie dokona
zakupu odnowienia licencji FortiGate u
Organizatora w okresie trwania Programu.

Organizacja lub przedsiebiorstwo,
reprezentowane przez osoby fizyczne,
posiadajace petng zdolnosc do czynnosci
prawnych (dalej rowniez oddzielnie:
JUczestnik” lub tacznie: ,Uczestnicy”), ktore
spetniajg warunki okreslone w niniejszym
Regulaminie i sg wtascicielami, prezesami,
osobami na stanowiskach decyzyjnych lub
pracownikami organizacji lub
przedsiebiorstwa, ktora dokona zakupu
odnowienia licencji FortiGate u Organizatora w
okresie trwania Programu.

“Nigdy” — w przesztosci od daty
uruchomienia Programu Sprzedazy
Premiowej.

1.

§3. Warunki uczestnictwa w Programie Sprzedazy Premiowej

Uczestnik Programu Sprzedazy Premiowej uprawnionym do otrzymania Nagrody jest

Nowy Klient, ktory spetniata nastepujace warunki:

d.

w okresie trwania programu dokona przedtuzenia licencji FortiGate lub zakupu

produktu UTM FortiGate u Organizatora oraz dodatkowo musi spetnic ponizsze

warunki:

umowa nie ulegnie rozwigzaniu,

Uczestnik dokona rejestracji w Serwisie, czyli wypetni w catosci formularz

zamieszczony na stronie internetowej znajdujacej sie pod adresem:

https:/www.vida.pl/fortigate-odnowienie-subskrypcji-utm/ , tym samym wyrazi



https://www.vida.pl/fortigate-odnowienie-subskrypcji-utm/

chec udziatu w Programie poprzez oSwiadczenie ztozone w formularzu Programu,
ze zapoznat sie z tresScig Regulaminu i akceptuje Regulamin.
2. Uczestnik Programu bierze w nim udziat osobiscie, a jego uprawnienia nie podlegaja
przeniesieniu na inng osobe, poza sytuacja delegowania osoby zaleznej od Uczestnika na
szkolenie — np. pracownika Uczestnika.
3. Uczestnikiem Programu nie moze byc¢ organizacja lub przedsiebiorstwo, ktore w przesztosci
wspotpracowato z VIDA Andrzej Tarasek. Program skierowany jest do Nowych Klientow.
4. W Programie nie moga brac udziatu: - pracownicy Organizatora (w tym zleceniobiorcy),
wspotpracownicy Organizatora (w tym osoby wspotpracujace z Organizatorem w ramach
samozatrudnienia) oraz inne osoby biorgce udziat w zorganizowaniu i przeprowadzeniu Programu
albo pozostajace w stosunku stuzbowym / faktycznym z pracownikami Organizatora.

5. Udziat w Programie jest dobrowolny i nieodptatny.

§4. Zasady przyznawania nagrod

1. Uczestnik Sprzedazy Premiowej po spetnieniu warunkéw Sprzedazy Premiowej opisanych
w §3. powyzej, otrzyma Nagrode.

2. Jesli w okresie trwania Programu Uczestnik spetni warunki otrzyma Voucher na
uczestnictwo w Szkoleniu Forti Effective Day w 2023 r. organizowanym przez
Organizatora na poziomie Essentials dla Nowych Klientéw. Wartosc Szkolenia to 1490 z+
netto (tysiac czterysta dziewiecdziesigt ztotych netto) w terminach wskazanych na stronie

https:/www.vida.pl/szkolenie-stacjonarne-fortigate/ .

3. Nagroda — Voucher, zostanie przekazana Uczestnikowi w formie elektronicznej na
wskazany w formularzu zgtoszeniowym adres e-mail.

4. Uczestnikowi Programu po spetnieniu warunkoéw zawartych w §3 przystuguje jedna
nagroda.

5. Uczestnikowi, ktory otrzymat Nagrode, nie przystuguje prawo do otrzymania ekwiwalentu

pienieznego lub wymiana Nagrody na inna.

§5. Ochrona danych osobowych Uczestnikow Programu Sprzedazy Premiowej

1. Dane osobowe Uczestnika Programu Sprzedazy Premiowej bedg przetwarzane przez
Organizatora w celu i zakresie niezbednym dla przeprowadzenia Programu, identyfikacji

Uczestnika Programu i wydania Nagrody.
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Organizator bedzie przechowywat dane osobowe w sposob zgodny z obowigzujgcymi
przepisami.

Organizator moze zwrdcic sie do Uczestnika z proSba o wyrazenie zgody na przetwarzanie
innych danych osobowych Uczestnika lub dla innych celéw wyraznie wskazanych przez
Organizatora. W przypadku, w ktérym Uczestnik wyrazi zgode na przetwarzanie danych
osobowych.

Uczestnik ma prawo dostepu do tresci swoich danych osobowych oraz do ich poprawiania,
a takze ma prawo wnieS¢ pisemne zadanie zaprzestania przetwarzania danych oraz
wnieS¢ sprzeciw wobec przetwarzania jego danych w przypadkach wskazanych przez
przepisy prawa.

Udziat w Sprzedazy Premiowej oraz podanie danych osobowych jest dobrowolne, jednak
niezbedne do uczestnictwa w Programie Sprzedazy Premiowe;j.

Wszelkie watpliwosci i zapytania Uczestnikow zwigzane z podaniem swoich danych
osobowych oraz udzielaniem zgody na ich przetwarzanie mogga byc¢ zgtaszane za

posrednictwem e-mail: marketing@vida.pl lub droga pocztowg na adres Organizatora.

§7. Reklamacje i skargi

Reklamacje i skargi dotyczace Programu powinny by¢ zgtaszane Organizatorowi pisemnie
pod adresem: VIDA Andrzej Tarasek, ul. Gatczynskiego, 40-587 Katowice.

Reklamacja lub skarga powinny zawierac imig, nazwisko Uczestnika, nazwe firmy, adres
do korespondencji oraz opis podstaw reklamacji.

Rozpatrzenie reklamacji nastgpi zgodnie z obowigzujgcymi przepisami prawa.

§8. Komunikacja z Uczestnikami Sprzedazy Premiowej

Organizator udziela wszelkich informacji dotyczacych Programu Sprzedazy Premiowej na
whniosek Uczestnika tj. drogg e-mail lub telefonicznie.

Uczestnik moze zwracic sie z zapytaniem do Organizatora, kontaktujac sie z Dziatem
Handlowym pod adresem: https:/www.vida.pl/kontakt/ , w godzinach pracy Organizatora

tj. poniedziatek-pigtek w godz. 8.00-16.00.

§9. Postanowienia koficowe

Regulamin jest dostepny w Serwisie:

https:/www.vida.pl/fortigate-odnowienie-subskrypcji-utm/
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W odniesieniu do czynnosci dokonywanych na piSmie, o dotrzymaniu wszelkich terminow
decydowac bedzie data doreczenia pisma.

Przystapienie do Sprzedazy Premiowej jest rownoznaczne z akceptacja przez Uczestnika
Regulaminu w catosci i uczestnik zobowigzuje sie do przestrzegania okreSlonych w nim
zasad, jak rowniez potwierdza, iz spetnia wszystkie warunki, ktére uprawniaja go do
udziatu w Sprzedazy Premiowe;.

Organizator moze z waznych powodow dokonac zmiany tresci Regulaminu i warunkow
Programu Sprzedazy Premiowej w trakcie jego trwania, przy czym zmiany Regulaminu nie
moga wptynac na pogorszenie warunkow uczestnictwa w Sprzedazy Premiowej. Waznymi
powodami mogg byc odwotane szkolenie Forti Effective Day w 2023 r. na terenie Polski,
niedostepnosc miejsc na szkolenie, ktore jest Nagroda w Programie, inne sytuacje, w
ktorych moze znajdowac sie Organizator warunkujace niemoznos¢ kontynuacji Programu.
Organizator zawiadomi Uczestnika o zamierzonej zmianie Regulaminu, wskazujac tresc
zmiany i termin wejscia zmian w zycie co najmniej 7 dni przed wejSciem w zycie za
posrednictwem wiadomosci e-mail wystanej na podany przy rejestracji adres e-mail oraz
na stronie Serwisu.

Regulamin Programu Sprzedazy Premiowej “Szkolenie FortiGate FED Essentials lub

Advanced dla Nowych Klientéw"” wchodzi w zycie 13.03.2023 r.



